SCHINDLER
INNENARCHITEKTUR

Erfolg durch Gestaltung fiir Menschen ®

lhre Investition

In einem enger werdenden Pflegmarkt entscheidet der Auftritt einer Einrichtung tGber den
wirtschaftlichen Erfolg.

Langst sind nicht mehr alle Hauser voll belegt.

Naturlich spielen pflegerische Konzepte eine wesentliche Rolle bei der Entscheidung der
Menschen fir lhre Einrichtung.

Die Entscheidung neuer Bewohner fur Ihr Haus fallt durch die Vermittlung Ihrer Kompetenz,
die Sympathie der zukinftigen Bewohner fiir Ihre attraktive Einrichtung und die harmonische
Atmosphaére, in der sich Ihre Bewohner zuhause und geborgen fuhlen.

Die strukturierte Vorgehensweise verschafft Ihnen jederzeit das sichere Geflnhl, alle
wesentlichen Aspekte beachtet zu haben.

Wirtschaftlich erfolgreich sind Sie durch den héchstmdglichen Nutzen aus dem richtigen
Verhaltnis von der Qualitéat zu lhren individuellen Anforderungen, Bedrfnissen und
Mdoglichkeiten.

Ein MaRanzug, der lhre Professionalitat in der Pflegearbeit sowie lhr Anliegen, den
Bewohnern ein echtes Zuhause zu bieten unterstreicht.

Synergie-Effekte bei Ihrer Entscheidung fir das Rundum — Sorglos — Paket filhren zu einem
Preisvorteil von bis zu 15 % gegeniber der Beauftragung der einzelnen Stufen, den ich
gerne an Sie weitergebe. Sie erhalten den hochsten Wert und damit das beste Preis-
Leistungsverhaltnis.

Sie kénnen sich noch wahrend der ersten 6 Wochen unserer Zusammenarbeit fur die
Gesamtlésung entscheiden und sichern sich somit riickwirkend den genannten Vorteil.

Ihre Investition in ein professionelles Vorgehen rechnet sich schnell:

Erreichen Sie durch eine grundlegende Erneuerung einen Kundenzuwachs von nur 3
Bewohnern im Jahr, so bedeutet das eine Steigerung des Umsatzes von ca. 120.000 € im
Jahr.

Setzen Sie dies in Relation zu den Kosten fir eine professionelle Begleitung Ihres Projektes,
so kann lhnen die Entscheidung nicht schwer fallen.

www.schindler-innenarchitektur.de
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